ORGANIGRAMME
FONCTIONNEL

Ce document vous présente la
structure fonctionnelle de
FORMAFLOW et identifie les
différentes responsabilités.
(Version #13- 28/03/2024)

J-Marc LE BLOUCH

Il est en charge de la politique
générale de I'entreprise, sa

gestion financiere et le
management de [I'équipe. Et
forme sur différentes

thématiques.

* FORMAFLOW*

~ Former vers le succes

Céline BUNAS

Responsable de
formation _

Elle coordonne la relation
Alternant/Client-Employeur des
actions de formation des cycles
de BTS et 3éme année (RNCP 6)
mises en place au sein de
I'organisme de formation & CFA.

~ Responsable
- Handicap

Elle met en place une stratégie
visant a développer le
recrutement et la mobilité des
stagiaires et alternants en
situation handicap au sein de la
structure.

Paula BATCHELOR

Responsable de

formation

Elle coordonne la relation
Alternant/Client-Employeur des
actions de formation des cycles
des titres professionnels dans le
cadre des parcours de
reconversion au sein de
I'organisme de formation & CFA.

Fabrice PEYROT

Responsable
Pédagogique

1] coordonne l'activité
pédagogique des actions de
formation et assure des sessions
de formation des modules de
gestion, culture économique et
managériale.

Elodie MARQUES

Responsable
Administrative

Elle gére et coordonne l'activité
administrative des actions de
formation de [l'organisme de
formation & CFA.
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Ce document vous présente I'équipe pédagogiqgue de FORMAFLOW.

FONCTIONNEL

Julie COCHINI

Anime le module de
Relation Client &
Digitalisation des BTS
NDRC 2024.

Juliette POUPARD

Formatice

En charge des modules
professionnels des BTS
2025 : Relation client,
offre  commerciale et
gérer un unité
commerciale.

Yaryna BARRET

Formatice

Assure I'ensemble des
modules de formation
de langue anglaise et
de culture générale.

Mélissa SEBIRE

Formatice

En charge du module
“Développer la stratégie
marketing” du TP
Responsable Marketing
Opérationnel (RNCP 6).

FORMAFLOW"

Former vers le succés

Barbara CHARRIER

Formatrice

Anime les modules de
Relation Client,
Négociation Vente &
Animation réseau des
BTS NDRC 2025, et .le
module “Elaborer et

Piloter un plan
marketing opérationnel
des TP RMO.

Sandrine RIPOLL

Formatrice

En charge des modules
professionnels des BTS
2025 : Relation client,
offre  commerciale et
gérer un unité
commerciale.

Elodie TULLER ZARCO

En charge des modules
de formation du TP
Responsable des
Ressources Humaines
(RNCP 6).

Karine AUBLE-ALLARD

Format

En charge du module
“Coordonner une
équipe projet &
marketing” du TP
Responsable Marketing
Opérationnel (RNCP 6).

Samuel COCHINI

Formateur

Anime les modules de
Relation Client,
Négociation Vente &
Animation réseau des
BTS NDRC 2024.

Antonin GILLETTA

Assure les modules
profesionnels des BTS
GPME :
Communication,
Risques et Relation
Clients/Fournisseurs.
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Ce document vous présente l'équipe des référents par cursus
FONCTION N EL formation de FORMAFLOW.

Cursus BTS (RNCP 5)

Samuel COCHINI Antonin GILLETTA

GPME

Gestion de la PME

Juliette POUPARD
MCO

Négociation &
Digitalisation de la
Relation Client

Manager Commercial
Opérationnel

\\ Mélissa SEBIRE Elodie TULLER ZARCO
Responsable Marketing Responsable des
Opérationnel Ressources Humaines

“\ 3-Marc LE BLOUCH
CIP .
consel iller(ére) en

insertion
professionnelle

Formateur
professionnel d'adultes

' FORMAFLOW"

Former vers le succés

de
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Ce document vous présente I'équipe des prestataires pédagogiques de
de FORMAFLOW.

Mélissa SEBIRE Barbara CHARRIER

FORMAFLOW"
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En charge du module
“Développer la stratégie
marketing” du TP
Responsable Marketing
Opérationnel.

Sandrine RIPOLL

En charge des modules
professionnels des BTS
2025 : Relation client,
offre  commerciale et
gérer un unité
commerciale.

Anime les modules de
Relation Client,
Négociation Vente &
Animation réseau des
BTS NDRC 2025, et .le
module  “Elaborer et

Piloter un plan
marketing opérationnel
des TP RMO.

Antonin GILLETTA

Assure les modules
profesionnels des BTS
GPME :
Communication,
Risques et Relation
Clients/Fournisseurs.



